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Sahand Mir Samadi

Marknadschef

Resultatinriktad och erfaren sélj- och marknadsféringsexpert med en beprévad historia av framgang
inom manga branscher. Skicklig i att leda team, utveckla strategier och genomféra initiativ som driver
tillvaxt och framgang. Stark férmaga att analysera, kommunicera och samarbeta med olika intressenter
for att uppna gemensamma mal.

Jag arbetar utan prestige, med raka ror och vill arbeta med manniskor som kan och vill bolagets béasta
och inte later egot komma fére vad som ar bast! Mitt mantra ar: “Den basta iden maste vinna” oavsett
vem eller vart iden ursprungligen kom ifran! Jag trivs lika bra i en start-up miljé som i etablerade bolag.

Min basta egenskap ar att jag gor andra i min narhet battre! Det kombinerat med min vilja att andra
manniskor ska lyckas, rakar géra mig till en omtyckt ledare. Resultatet blir ofta att vi tillsammans som
team lyckas gora valdigt mycket dven med sma medel!

Erfarenhet

O 2023-2024
Skillhub

Marknadschef & Head of Growth

e Drev utvecklingen av en ny grafisk profil, inklusive logotyp och webbplats fér

foretaget.

o QOkade trafiken till webbplatsen och etablerade effektiva inbound-kanaler fér partners
och kunder.

e Utvecklade och implementerade ett nytt tjansteutbud med kompletterande
kringtjanster for att méta marknadens efterfragan.

e Drivande bakom ett nytt samarbetsupplagg for partners och kunder, vilket resulterade
i en markant 6kning av antalet férmedlade konsulter, natverket vaxte fran cirka 3 000
till cirka 22 000 konsulter.

O 2021-2023
HowToTalk

Affarsutveckling & Producent

e Ansvarig for produktionen av den digitala talkshowen HowToTalk. Programmet
gastades av framgangsrika personer i Svensk néaringsliv dar fokuset lag pa framgang
och personlig utveckling. Avsnitten sdandes pa YouTube med tillhérande sponsor och
reklamplatser, varje avsnitt sdgs av ca 120 000 tittare. Vid arskiftet koptes bolaget
upp av en konkurrent och vi gjorde en exit.

¢ Producent och Medskapare av den dagliga Q&A-showen "That's it", med ca 10 000

tittare per avsnitt pa bade LinkedIn och YouTube.

O 2018-2023
HowToMedia

vVD & Marknadschef

e Ledde den operativa verksamheten pa mediebolaget bakom HowToTalk, med fokus pa
utveckling och implementering av content och strategier fér externa foretag.

e Ansvarig for marknadsforing och PR for ett av varldens storsta tobaksvarumarken pa
den svenska marknaden.

e Utformade program och strategier for politiska budskap och PR-aktiviteter, inklusive
produktion av digitala direktsandningar under Almedalsveckan.

e Ledde videoproduktionen for olika varumarken inklusive Porsche, Nordic Choice,
Stenungsbaden, KIA och Ortho Center.

o Utformade strategier for att attrahera nya kunder till ett investmentbolag och 6ka
investeringar i deras forvaltningsfond.

e Ansvarig for utveckling och implementering av marknadsstrategier och aktiviteter for
att kreativt attrahera nya kunder.

O 2015-2018
Saljkonsult

e Ansvarig for inférsaljning av industriella maskiner till kunder som Orkla och
kommunala reningsverk.

e Ledde forsaljningen av digitala narvarosystem for forskolor och skolor, inklusive en
framgangsrik upphandling for alla forskolor i Malmo stad.

e Ledde ett team pa 13 séljare och implementerade en algoritm som 6kade hit-raten
fran cirka 40% till cirka 82%.




